
Modelo de Negócio Canvas
Principais Parceiros

 Estrutura de Custos Fontes de receita

Principais atividades

Principais recursos Canais de venda ou
relacionamento

Proposta de valor da
marca

Relacionamento com
seus clientes

Segmento de
clientes

Quais parceiros você precisa
para garantir que seu negócio
funcionará bem?

Quais såo suas principais
atividades para o
funcionamento da sua
loja?

Por qual motivo você quer ser
reconhecido pelos seus
clientes quando eles
compram em sua loja�marca?

Com qual frequência você
pretende se comunicar�
relacionar com seus clientes?

Quem såo os seus clientes?
Descreva-os de maneira
simples e objetiva, focando
nos principais públicos que
você pretende atender com
os produtos da sua loja

Quais recursos você precisa
para fa4er seu negócio
funcionar?

Por onde você vai falar ou
vender com�para seus clientes?

Quais såo os seus principais gastos
para que sua loja funcione?

Quais såo as fontes de receita da sua loja?


